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Informa se alia con
Asnef para impulsar
el ‘notario electronico’

Maddalena Liccione. Madrid

Informa D&B, la compatiia de
informacion comercial, ha
creado junto con la Asocia-
cion Nacional de Estableci-
mientos Financieros de Creé-
ditos (Asnef) una nueva socie-
dad con el objetivo de asegu-
rar la validez y eficacia de los
contratos que se acuerden
por via electronica. Informa
forma parte de la iniciativa a
través de su filial Logalty, es-
pecializada en certificar las
comunicaciones electronicas.

El objetivo de Asnef-Logal-
ty es jubilar el contrato de to-
dalavida,de papel, e impulsar
la transaccion online. Para
ello, garantiza el contenido de
todas los acuerdos mediante
su deposito ante notario y su
confidencialidad gracias al ci-
frado de todos los intercam-
bios de informacion. “Ofrece-
mos el mejor servicio coope-
rativo para las entidades fi-
nancieras respetando la lega-
lidad vigente y la mejor de-
fensa del usuario con los mas
altos estandares tecnologi-
cos”, sefala José Manuel Oli-
va, director general de Logal-
ty.

En Espafia, se cerraron el
afio pasado siete millones de
contratos de créditos al con-
sumo y la prevision es que se
alcancen los 15 millones de
contratos en 2015, cuando el
consumo se recupere y vuel-
va a los niveles previos a la

“Esperamos que, en 2014,
el 60% de lo que se contrate
sea en formato electronico y,
con un volumen de contrata-
cién de estas caracteristicas,
es necesario contar con he-
rramientas tecnologicas que
den seguridad juridica a los
poderes puiblicos, alos consu-
midores y a las entidades que
estan prestando dinero”, ex-
plica Honorio Ruiz Cebrian,
secretario general de Asnef.

Flexibidad

La gran ventaja de las tran-
sacciones electronicas es su
flexibilidad. El usuario no tie-

Juan Maria Sainz, consejero
delegado de Informa.

ne que firmar papeles, en-
viarlos por correo y luego
guardarlos. El contrato nace
directamente en formato
electronico.

El 80% del crédito al con-
sumo en Espafia se realiza ba-
sicamente en el punto de ven-
ta, en los concesionarios de
coches yen las tiendas. El ob-
jetivo de la alianza Asnef-Lo-
galty es dar cobertura a todas
las entidades financieras. “En
lo que va de afio, Asnef ha he-
cho unos cinco millones de
operaciones de financiacion y
contamos con toda la cartera
de clientes de Logalty, forma-
das por mas de 100 grandes
entidades financieras”, con-
cluye Ruiz.

Ahorro
del 90%

El coste del ciclo de vida
de un contrato en papel es
de entre 18 y 40 euros.
Con Asnef-Logalty, el
ahorro es del 90%. La
compafifa garantiza que
las transacciones sean
seguras, inalterables y con
valor probatorio, ya que
custodia su contenido,
incluyendo los registros
relacionados con el ciclo
de vida de cada contrato,
por un minimo de 5 afios,
garantizandoquela
pérdida de datos sea nula.



